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Schritte auf dem Weg …
Förderkreis, Förderverein oder Stiftung
Die Gründung eines Fördervereins oder eine Stiftung zur nachhaltigen Finanzierung gemeinnütziger Arbeit in Kirche und Diakonie will gründlich überlegt sein. Die folgende Anleitung will bei der Entscheidungsfindung und den ersten Schritten zur Gründung helfen.
größere Fundraising-Aktionen der letzten fünf Jahre (Aufwand, Ertrag, Erfahrungen):
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Vorerfahrungen im Fundraising begünstigen die Vereins- bzw. Stiftungsgründung,
sind aber nicht zwingend Voraussetzung.)
Anlass/Anlässe für die Absicht einer Vereins-/Stiftungsgründung:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
unsere Vision:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
unsere Projekte:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Ein konkreter Anlass, eine klare Vision und attraktive Projekte sind 
für eine erfolgreiche Vereins- bzw. Stiftungsgründung unabdingbar!)

Wir sind eine  
□  selbständige Kirchengemeinde		□  unselbständige Pfarrgemeinde
□  Gruppierung einer Pfarrgemeinde	□  sonstige Initiative
(Für selbständige Kirchengemeinden genügt u.U. die Gründung eines „Förderkreises“!)
Vorschläge für ein Projekt-Team: 
          Name 					besondere Kompetenz		zeitl.Ressource
1. ___________________________	_____________________  		_____ Stunden
2. ___________________________	_____________________  		_____ Stunden
3. ___________________________	_____________________  		_____ Stunden
4. ___________________________	_____________________  		_____ Stunden
5. ___________________________	_____________________  		_____ Stunden
(Zusätzliche Mitarbeitende sollen gewonnen werden! Zugleich liegt hier auch eine Chance, dass sich Menschen neu mit ihren speziellen Begabungen einbringen)
Organisatorische Verknüpfung zu den Leitungsgremien der Kirchengemeinde/Einrichtung:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(In Zeiten knapper Finanzen besteht die Gefahr, dass der Vorstand eines Fördervereins bzw. ein Stiftungsrat über die Mittelzuteilung in die Entscheidungsbefugnisse der Leitungsgremien eingreift.)
Weitere anstehende Maßnahmen, die durch Fundraising zu finanzieren sind:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Stiftungsfundraising soll keine Spendenmittel binden, die anderweitig gebraucht werden.)


Finanzbedarf:    □ einmalig   ___________ €    □ dauerhaft  ____________ € pro Monat/Jahr
darunter: Personalkosten in Höhe von   _____________ € / jährlich/monatlich.
(Ein regelmäßig wiederkehrender Finanzbedarf spricht in besonderer Weise für die Gründung eines Vereins/einer Stiftung. Eine Stiftung empfiehlt sich z.B. besonders zur dauerhaften Sicherung von Personalstellen oder Unterhalt von Kirchengebäuden.)
in welchen Schritten und bis wann soll das Ziel erreicht werden?
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Zwischenschritte helfen bei der Erfolgskontrolle und ermöglichen Feinjustierungen!)
realistische „Zwischenziele“ und „Unterziele“:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Ein „ganz oder gar nicht“ vermeiden! Attraktive Zwischenziele helfen gegen anfängliche Skepsis.)
Aus dem Projekt entstehen voraussichtlich Folgekosten (z.B. Betriebsmittel):
_____________   € / Jahr  für   ____________________________________________________
_____________   € / Jahr  für   ____________________________________________________
(Zwangsläufig entstehende Folgekosten sind einzukalkulieren, damit die Finanzierung solide ist.)
angedachte Maßnahmen (Ideenskizze)
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Alles festhalten, auch wenn es zunächst abwegig erscheint!
Sonst fallen originelle Ideen zu schnell unter den Tisch!)
Das Budget für Fundraising-Maßnahmen: 	_____________  €
(Fundraising funktioniert nicht ohne Investitionen!)
Förderern/Zustiftern bieten wir folgende Gegenleistung(en) an:
□  Logoabdruck (Broschüre, Plakat usw.)	□  Werbeanzeige in Broschüre
□  Link auf der Homepage			□  Einladung zu Events
□   _____________________________________________________________________
      _____________________________________________________________________
      _____________________________________________________________________
Den Spenderinnen und Spendern wollen wir auf folgende Weise danken:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
Den Kontakt zu den Spenderinnen und Spendern wollen wir auf folgende Weise pflegen: 
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
(Attraktive Gegenleistungen für Förderer und Zustifter, Spenderdank und –pflege
sind Voraussetzung für langfristig erfolgreiches Fundraising.)
weitere Erkenntnisse:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
 (Alles festhalten, auch wenn es im Zusammenhang von Fundraising
oder kurzfristig nicht von Relevanz erscheint!)
zu klärende Fragen:
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
Unvorhergesehenes kommt immer. Aber manches lässt sich 
durch sorgfältige Vorüberlegungen ausschließen.)
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